
Ksi ka jest nowoczesnym przegl demąż ą  
najwa niejszych zagadnie  z zakresu psychologiiż ń  
ekonomicznej, a tak e dziedzin pokrewnych:ż  
ekonomii behawioralnej, neuroekonomii, teorii gier. 
Autor prezentuje modele teoretyczne i badania 
empiryczne opisuj ce zachowania i decyzjeą  
finansowe. Wyja nia, dlaczego trzeba si ga  doś ę ć  
teorii psychologicznych, aby zrozumie  zachowaniać  
ekonomiczne. T umaczy, e ekonomia – tak bardzoł ż  
precyzyjna dziedzina nauki, której tradycje mają 
znacznie d u sz  histori  ni  psychologia -ł ż ą ę ż  
potrzebuje jednak wsparcia ze strony innych nauk 
spo ecznych.ł
Ogólnie stwierdzam, e ksi ka "Psychologiaż ąż  
ekonomiczna" jest wyj tkow  pozycj  na polskimą ą ą  
rynku, czy bowiem w sobie g boki profesjonalizmłą łę  
ze zrozumia  dla przeci tnego czytelnikałą ę  
prezentacj  skomplikowanych zagadnie .ą ń  
Przedstawia rzeteln  wiedz  na temat organizowaniaą ę  
rzeczywisto ci ekonomicznej i doskonale osadzonś ą 
w dobrze zweryfikowanych na gruncie empirycznym 
teoriach psychologicznych. Z wiedzy tej mo naż  
wyprowadzi  konkretne dzia ania praktyczne.ć ł  
Wytwarza bowiem u czytelnika poczucie krytycyzmu 
w ocenie do wiadczanych zachowaś ń 
ekonomicznych, co jest istotne w dostosowywaniu się 
do szybko zmieniaj cej si  rzeczywisto ci rynkoweją ę ś  
oraz sprzyja uwra liwieniu na etyczn  stron  takichż ą ę  
zachowa .ń
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