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Zyjemy w §wiecie, w ktorym podejmuje sie
liczne — czy to indywidualne, czy tez
instytucjonalne — proby wplywania jednych
ludzi na zachowania innych ludzi. Czasem sa
to dzialania jawne, jak w szkole, czesto sg to
dzialania ukryte. Jedni usilujg naklania¢ nas
do przyjecia swojej wiary, inni do ofiarowania
jalmuzny, jeszcze inni do kupienia najlep-
szego na swiecie garnka. Jedni cheg po-
zyska¢ nasze poparcie w wyborach, inni
poparcie dla swojej akeji politycznej itd.

Na ogot stabo orientujemy si¢ w stosowanych
technikach wplywu. Innymi slowy, rzadko
zdajemy sobie sprawe, ze jestesmy obiektem
oddzialywania. Kiedy to czasem odkrywamy, z
trudem sobie z tym radzimy.

Ksiazka Tomasza Witkowskiego w sposob
przystepny opisuje najczesciej stosowane
techniki wplywu spolecznego czy manipulacji,
a takze, co wazne, proponuje techniki radzenia
sobie w sytuacjach, gdy obiektem manipulacji
si¢ stajemy. Warto to wiedzie¢. Warto
przeczytac te ksigzke.

Z recenzji prof. Wiestawa Lukaszewskiego

Ksigzka napisana jest w sposob przejrzysty i
przystepny. Autor unika naukowej termi-
nologii wszedzie tam, gdzie jest to mozliwe.
Jej lekture ulatwi czytelnikowi bogaty
material ilustracyjny, liczne przyklady .z
zycia”, a takze krotki ,test”. Bedzie ona
interesujacg i pouczajacg lekturg dla ludzi
zainteresowanych manipulacjami spole-
cznymi,
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