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liązka ta zawiera wszechstronną analizę teoretyczną i empiryczną charak-

teru powiązań kooperacyjnych między przedsiębiorstwami oraz ich wpływu

na efektywność gospodarowania i konkurencyjność, zwłaszcza w odnie-

sieniu do lokalnych podmiotów zaangażowanych w taką działalność.

Autorzy zbadali i dogłębnie przeanalizowali: naturę kooperacji oraz stopień

jej terminologicznej zbieżności z innymi formami współdziałania gospodar-

czego; postrzeganie przyczyn, przejawów i zróżnicowanych efektów koope-

racji przez różne nurty nauk, głównie ekonomicznych; charakter, skalę

i rozwój kooperacyjnych form współdziałania gospodarczego na arenie

międzynarodowej; uwarunkowania instytucjonalne i kulturowe rozwoju

oraz skuteczności kooperacji o charakterze międzynarodowym ze szczegól-

nym uwzględnieniem polskiego rynku; charakter kooperacyjnych powiązań

gospodarczych przedsiębiorstw międzynarodowych z podmiotami polskimi.

Książka może przyczynić się do lepszego zrozumienia nie tylko charakteru

czy korzyści powiązań kooperacyjnych w skali międzynarodowej, ale także

wielu mankamentów i pułapek, jakie niosą ze sobą trwałe relacje z pod-

miotami o silniejszym potencjale i pozycji.

Monografia jest adresowana do: studentów kierunków ekonomicznych,

praktyków gospodarczych oraz teoretyków nauk ekonomicznych, dla

których może stać się źródłem inspiracji czy też okazją do zainicjowania
twórczej polemiki naukowej.


