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K R Ę T A Ś C I E Ż K A S U K C E S U

Donald Trump jest żywą legendą świata biznesu. Jego wielka kariera to historia pełna
spektakularnych wzlotów i nie mniej widowiskowych upadków. Niejednokrotnie
doświadczył na własnej skórze goryczy klęski i dlatego nauczył się przekuwać porażki
w kolejne sukcesy. Wiedząc, że dziś stanowi wzór do naśladowania dla ludzi takich
jak Ty — ambitnych, odważnych, gotowych podjąć nawet bardzo ryzykowne
wyzwania — szczerze mówi o tym, jak realizować swoje marzenia, pokonując
wszelkie przeszkody i własne słabości.

pewności siebie jest kluczowe na drodze do sukcesu,
bo dzięki uieui n możesz być elastyczny i zmierzyć sip z przeciwnościami.
'ł f i książka powstała po to, ci!>}' umocnić fundamenty Twojej pewności
siebie, zdolności i pragnień, ab^ś nigdy się nie poddawali

wrócić do gry po porażce i niepowodzeniu;
zamienić wielkie problemy w jeszcze większe okazje;
zmienić wrogów oraz rywali w przyjaciół i sprzymierzeńców;
wykorzystać niepowodzenia do automotywacji i większej wytrwałości.

P O Z N A J T A K Ż E :

żniejszych wskazówek Trumpa, dzięki który
dy prowadzenia negocjacji według Trumpa.

D O N A L D J . T R U M P t o najsłynniejszy biznesmen świata,
autor bestsellerów oraz osobowość medialna, przede wszystkim zaś symbol sukcesu
dla ludzi na całym świecie. Założyciel Uniwersytetu Trumpa, uczącego głównych zasad
osiągania sukcesu i niezależności finansowej. Jego oferta edukacyjna adresowana
jest do ludzi ambitnych, którym brakuje czasu na siedzenie w szkolnych ławach.


